FISA DISCIPLINEI!

1. Date despre program

1.1 Institutia de invatdmant superior Universitatea Agora din municipiul Oradea

1.2 Facultatea de Stiinte Juridice si Administrative

1.3 Departamentul Stiinte Juridice si Administrative

1.4 Domeniul de studii Politie Locala

1.5 Ciclul de studii Ciclu I- Licenta

Politie locali/licentiat in stiinte administrative

1.6 Programul de studii/Calificarea

2. Date despre disciplina

2.1 Denumirea disciplinei Drept si administrarea afacerilor

2.2 Titularul activitatii de curs

2.3 Titularul activitatii de
seminar/laborator

2.4 Anul de studiu i

2.5 Semestrul 5

2.6 Tipul de evaluare ES (Evaluare sumativi)

2.7 Regimul disciplinei Ob (Disciplini obligatorie)

3. Timpul total estimat

3.1 Numar de ore pe saptimana 1 dincare3.2curs |1 3.3 seminar/laborator

3.4 Total ore din planul de invatamant | 14 din care 3.5curs | 14 3.6 seminar/laborator

Distributia fondului de timp ore
Studiul dupa manual, suport de curs, bibliografie si notite 20
Documentare suplimentard 1n biblioteca, pe platforme electronice de specialitate si pe teren 10
Pregétire seminarii/laboratoare, teme, referate, portofolii si eseuri 20
Tutoriat 1
Examinari 5
Alte activitati... 5
3.7 Total ore studiu individual 61
3.8 Total ore din planul de invitimant (3.4) + Total ore studiu individual (3.7) 14+61=75
3.9 Total ore pe semestru 25%3=75 75
3.10 Numiirul de credite 3

4. Preconditii (acolo unde este cazul)

4.1 de curriculum -

4.2 de competente -

5. Conditii (acolo unde este cazul)

5.1 de desfasurare a cursului °

face acest lucru;

n timpul orele de curs nu se va vorbi la telefoane mobile, nici nu se
va tolera manipularea telefonului mobil, indiferent de scopul in care se

e Nu se va tolera intrarea sau iesirea din sala de curs in timpul
desfagurarii activitatii didactice, indiferent de forma in care se

L Cf. M.Of. al Romaniei, Partea I, Nr.800 bis/13.X11.2011, Ordinul ministrului nr. 5703 din 18 oct. 2011




desfasoara (prelegere/interactiv), decat in cazuri obiective;
e De asemenea, nu se va tolera intarzierea studentilor la curs.

5.2 de desfasurare a

e In timpul orele de seminar/laborator nu se va vorbi la telefoane

seminarului/laboratorului mobile, nici nu se va tolera manipularea telefonului mobil, indiferent

de scopul Tn care se face acest lucru;

e Nu se va permite intrarea sau iesirea din laborator in timpul
desfasurarii activitatii didactice, decat in cazuri obiective;

e Dec asemenea, nu se va tolera iIntirzierea studentilor la lucrarile
practice.

6. Competente specifice acumulate

Competente
profesionale

- Dobandirea aptitudinilor de corelare a institutiilor din dreptul comercial in scopul
sintetizarii §i sistematizarii cat mai eficace a continutul disciplinei,

- in‘;elegerea si insusirea terminologiei specifice, ca unica modalitate de a dobandi
aptitudinea de a identifica solutii juridice cat mai corecte la stari de fapt concrete
date Th materia dreptului comercial,

- Cunoasterea modului in care se infiinfeaza, functioneaza si isi Inceteaza existenta o
societate comerciala;

- Intelegerea modului in care se nasc, modifici si se sting raporturile comerciale,
raporturile dintre profesionigti

Competente
transversale

Utilizarea adecvata a notiunilor specifice dreptului comercial;

Participarea la identificarea unor solutii pentru probleme legate de aplicarea normelor
juridice incidente raporturilor dintre profesionisti;

Analiza critica a spetelor supuse dezbaterii;

Capacitatea studentilor de a opera cu conceptele dreptului comercial in plan teoretic si
practic n contextul principiilor generale ale dreptului si al cazurilor concrete impuse de
diversele situatii de fapt;

Sa demonstreze intelegerea necesitatii schimbarii legislatiei;

Sa arate Intelegerea importantei lucrului in echipa interdisciplinara;

sa manifeste o atitudine responsabild si pozitiva fata de profesiile juridice;

sd dezvolte deprinderi de interpretare si intelegere a fenomenelor economico — juridice
din domeniul raporturilor dintre profesionisti.

7. Obiectivele disciplinei (reiesind din grila competentelor specifice acumulate)

7.1 Obiectivul general al Dreptul comercial se preda pe parcursul ciclului I de licenta, semestrul 7. Prin

disciplinei

predarea acestui curs se urmareste ca studentii sd-si insuseascd cunostintele de
specialitate referitoare la specificul raporturilor comerciale desfasurate de catre
profesionisti, precum si o pozitionare a acestora in contextul mai larg al
raporturilor civil.

se urmdreste familiarizarea studentilor statutul profesionistilor fie cé e vorba de
intreprinzatorul persoand fizica sau societate in ce priveste modul de infiintare,
functionare si incetare a calitatii de comerciant.

7.2 Obiectivele specifice e Sa stimuleze cunoasterea legislatiei, doctrinei si jurisprudentei in

domeniul raporturilor dintre profesionisti;

e Si pregateasca studentii in vederea sustinerii diferitelor examene,
contribuind astfel la formarea acestora ca juristi;

e de a dezvolta abilitati de rezolvare pe baza informatiilor teoretice insusite
la curs a aspectelor practice in domeniul dreptului comercial;

e de a argumenta opinii si de a lansa propuneri pertinente;




dreptului comercial;

privat.

e de a solutiona spete din practica judiciara publicata si nepublicata;
e cunoasterea de catre studenti a principiilor, conceptelor si institutiilor

e Imbogatirea volumului de informatii si cunostinte din domeniul dreptului

8. Continuturi

8.1 Curs

Metode de
predare

Observatii

Total: 14 ore

Tema I Notiuni introductive privind dreptul comercial

1. Notiunea si evolutia dreptului comercial. Noua realitate normativa
rezultatd din Noul Cod civil.

2. Dreptul comercial in cadrul sistemului de drept romanesc

3. Izvoarele dreptului comercial. Uzantele

Prelegere

1lora

Tema II Profesionistii si comerciantii

1. Notiuni privind faptele de comert: faptele de comert obiective, faptele de
comert subiective, faptele de comert mixte asa cum erau reglementate de
Codul comercial

2. Notiunea profesionist $i comerciant.

3. Trasaturi caracteristice ale profesionistului si intreprinderii

4. Efecte juridice ale dobandirii calitatii de profesionist. Obligatiile
profesionale ale

profesionistilor

5. Fondul de comert. Clientela

Prelegere

1lora

Tema Il Comerciantul — persoana fizica
1. Persoana fizica autorizata (PFA)
2. Intreprinderea individuala (II)
3. Intreprinderea familiala (IF)

Prelegere

1lora

Tema IV Societitile comerciale 1

1. Consideratii generale

2. Reglementarea juridica a societatilor comerciale

3. Notiunea, definitia i natura juridica a societatii comerciale
- Notiunea societatii comerciale

- Definitia societatii comerciale

- Natura juridica a societatii comerciale

4. Elementele specifice contractului de societate comerciala

- Notiuni generale

- Aporturile asociatilor

- Intentia asociatilor de a exercita n comun o activitate comerciala (affectio
societatis)

- Realizarea (obtinerea) si impartirea beneficiilor

Prelegere

1 ora

Tema V Societatile comerciale 11

1. Formele societatii comerciale

2. Clasificarea societatilor comerciale

3. Constituirea societatilor comerciale

- Actele constitutive ale societitii comerciale

- Formalitatile necesare constituirii societatilor comerciale
- Infiintarea sucursalelor si filialelor societitii comerciale
4. Functionarea societatilor comerciale

- Notiuni introductive

Prelegere

1 ora




- Adunarea generala
- Administratorii societatii comerciale
- Cenzorii societatii si auditul financiar

Tema VI Societatile comerciale 111

1. Modificarea societatilor comerciale

- Notiuni generale

- Modificarea actului constitutiv

- Modificarea capitalului social

- Modificarea duratei si formei societatii comerciale
2. Fuziunea si divizarea societatilor comerciale

- Notiunea si formele fuziunii si divizarii

- Conditiile fuziunii si divizarii societatilor comerciale
- Efectele fuziunii sau divizarii societatilor comerciale

Prelegere

1 ora

Tema VII Societitile comerciale IV
Dizolvarea si lichidarea societitilor comerciale
- Notiuni introductive

- Dizolvarea societatii comerciale

- Lichidarea societatilor comerciale

Prelegere

1 ora

Tema VIII Procedura insolventei I

1. Notiuni introductive. Reglementare

- Notiune

- Domeniul de aplicare al Legii nr. 85/2006
2. Definitia si caracterele procedurii insolventei
- Definitia procedurii insolventei

- Caracterele procedurii insolventei

3. Conditiile necesare pentru aplicarea procedurii insolventei
- Conditii de fond si de forma

- Insolventa debitorului 188

4. Participantii la procedura insolventei

- Instantele judecatoresti

- Judecatorul-sindic

- Adunarea creditorilor

- Comitetul creditorilor

- Administratorul special

- Administratorul judiciar

- Lichidatorul

5. Desfasurarea procedurii insolventei

- Cererile introductive

- Deschiderea procedurii

- Efectele deschiderii procedurii

Prelegere

1 ora

Tema IX Procedura insolventei 11

1. Primele masuri dupa deschiderea procedurii insolventei
- Notificarea

- Declararea si verificarea creantelor creditorilor

2. Situatia unor acte juridice incheiate de debitori

- Acte juridice frauduloase

- Acte realizate de debitor privind constituirea sau transferul de drepturi

patrimoniale catre terti

3. Planul de reorganizare

- Propunerea si continutul planului
- Admiterea si publicarea planului
- Acceptarea (votarea) planului

- Confirmarea planului

Prelegere

1 ora




4. Reorganizarea

5. Falimentul

- Cazurile de aplicare a procedurii falimentului

- Efectuarea lichidarii bunurilor din averea debitorului
- Distribuirea sumelor realizate Tn urma lichidarii

6. Tnchiderea procedurii

- Raspunderea pentru aplicarea procedurii insolventei
- Generalitati

- Raspunderea civila

- Réaspunderea penala

Tema X. Principalele contracte incheiate intre profesionisti Prelegere 1 ord
Contractul de vanzare-cumpdrare
Contractul de furnizare
Contractul de report

Contractul de societate
Contractul de mandat

Contractul de agentie

Contractul de intermediere

Tema XII. Prelegere 2o0re
Biletul la ordin

- Notiuni generale

- Notiunea si caracterele biletului la ordin

- Conditiile de forma ale biletului la ordin

Cecul

- Notiunea, caracterele si premisele emiterii cecului
- Conditiile de valabilitate ale cecului

- Transmiterea cecului

- Garantarea platii cecului. Avalul

- Plata cecului

- Formele cecului

Bibliografie obligatorie:

1. Florian Radu Gheorghe — Drept si administrarea afacerilor, Editura Universitatii Agora Oradea;2022

2. Carpenaru, St. D. Tratat de drept comercial roman, ed.a V-a, revizuitd conform Noului Cod civil,
Bucuresti, Ed. Universul Juridic, 2016;

3. Legea nr. 31/1990, legea nr. 85/2014 cu modificarile la si completérile la zi.

Bibliografie recomandata:

1. Tuleascd, L., Drept comercial, Intreprinderile comerciale, Editura Universul Juridic, 2016;

2. Carpenaru, S.D., Piperea Gh., David, S., Legea societatilor comerciale, Comentariu pe articole, Editia 5,
Editura CH Beck, 2014;

3. Adam loan, Savu C.N., Legea societatilor comerciale. Comentarii si explicatii, Ed. All Beck, 2014;

4. Adam Anca Roxana (2016)— Procedura insolventei — Bucuresti, Ed. C. H. Beck;

5. Dimitriu Alexandru,(2015) Recuperarea creantelor prin procedura insolventei, Ed. C.H. Beck, Bucuresti,
2015.

6. Nemes Vasile (2015) — Drept comercial — editia a 2-a, revizuita si adaugita, Bucuresti, Ed. Hamangiu;

7. Sebastian Bodu — Tratat de drept societar, vol. I-III. Editura Rosetti International, Bucuresti, 2014-2015
8. Turcu lon (2015) — Codul insolventei Legea 85/2014 privind procedurile de prevenire a insolventei si de

insolventd. Comentariu pe articole - Bucuresti, Editura C.H. Beck, editia a V-a
9.St. Mihaiila, Aida D. Dumitrescu, Drept comercial roman, Editura C.H. Beck, 2013;




9. Coroborarea continuturilor disciplinei cu asteptarile reprezentantilor comunititii epistemice,
asociatilor profesionale si angajatori reprezentativi din domeniul aferent programului

Tematica propusa la orele de cursuri contribuie la formarea unor juristi care sa stapaneasca notiunile de baza
referitoare la profesionisti, respectiv comercianti asa cum sunt aceste categorii reglementate de Codul civil,
respectiv de legea nr. 31/1990.

Aceasta le

va permite viitorilor absolventi sd-si formeze cultura juridicd necesard intelegerii specificului

raporturilor dintre profesionisti, mai ales a statutului acestora, in contextul dezvoltarii economice care implica
cresterea numarului de profesionisti/comercianti.

10. Evaluare
Tip activitate 10.1 Criterii de evaluare 10.2 Metode de evaluare 10.3 Pondere din nota
finala
10.4 Curs e Utilizarea corectd a | examen 100%
principalelor notiuni
teoretice, precum si a
aspectelor practice
privind disciplina
studiata
10.5 - - -
Seminar/laborator

10.6 Standard minim de performanta

cunoasterea notiunii de comerciant/profesionist, dobandirea calitatii de comerciant, dovada si
Tncetarea acesteia,

cunoasterea regimului juridic al activitatilor economice desfasurate in mod independent de catre
persoana fizica;

explicarea cdt mai completd a notiunii complexe de societate comerciald sub aspectele naturii sale
juridice, diferentierea fatd de societatea civila, formele de societate comerciala si clasificarea lor;
dobandirea cunostintelor cu privire la procedura Tnmatriculdrii societatilor comerciale, continutul
actului constitutiv, infiintarea sucursalelor si filialelor;

dobandirea aptitudinilor necesare intelegerii modului in care functioneazd o societate comerciala,
aspecte referitoare la modificarea actului constitutiv, lichidarea societatii comerciale, cu
particularitatile pe care le prezinta fiecare forma de societate comerciala in parte;

cunoasterea procedurii falimentului si reorganizarii judiciare, ca modalitate de stingere a obligatiilor
comerciale;

intelegerea rolului pe care 1l joaca titlurile de valoare in dinamica raporturile juridice comerciale.

Data completarii Semnatura titularului de curs Semnatura titularului de seminar
16.09.2024

Data avizdrii in departament Semnatura directorului de departament
25.09.2024 lect.univ.dr. Rath-Bosca Laura-Dumitrana




